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PRACTICA PROFESIONAL
(No Remunerada)

B
Chile’}
DIrO|CHILE
Embajada de Chile en Uruguay

SELECCIONA:

Pasantes para la Oficina Comercial

Plazo de Postulacion 25 de junio (hasta el mediodia)

Enviar C.V. a postulaciones@um.edu.uy

Citar N° de Referencia Ref. 3302

Requisitos Estudiantes de las carreras de Administracion, Contador, Economia o Negocios Internacionales.

e Participar en la elaboracion de Perfiles de Mercado Producto (PMP) de determinados productos
0 sectores, segun la planificacion de la Oficina Comercial y/o requerimientos de ProChile o del
sector exportador.

e Efectuar contactos telefonicamente con importadores, a fin de recopilar la informacion necesaria
correspondiente a segmentos especificos del mercado, para la posterior elaboracion de las
bases de datos que se requieran, para atender consultas de exportadores chilenos interesados
en incursionar el mercado uruguayo.

e Contactos con importadores, a fin de obtener informacién del detalle de los productos de interés
(descripcion, codigo, cantidades, etc.) para su posterior incorporacion en el sistema de difusion
de demandas de ProChile (deteccion de nuevas oportunidades comerciales y su seguimiento).

e Preparacion y coordinacion de programas y agendas de reuniones para las misiones
comerciales y visitas de empresas chilenas interesadas en incursionar el mercado.

e Procesar y remitir la informacién solicitada por los organismos empresariales, gremiales,

Tipo de Tareas a empresas en particular (consultas locales) y organismos publicos.

Desarrollar e Actualizacion de bases de datos para la posterior promocién de productos chilenos a través de
la distribucion de catdlogos que se reciban de exportadores chilenos, a fin de detectar
importadores potenciales de determinado producto.

e Promocionar Ferias y Eventos a llevarse a cabo en Chile (contactos con importadores,
elaboracion y distribucion de circulares, etc.).

e Recopilar estadisticas u otros antecedentes comerciales en bibliotecas, camaras, centros de
documentacion, ministerios, etc., que sean requeridos por la oficina Comercial.

e Recopilar datos directos de supermercados y demas puntos de venta al publico que sean
requeridos segun el caso.

e Asistir y/o acompafiar a entrevistas con empresarios, funcionarios publicos e instituciones
privadas y publicas en aras de obtener informacion que se requiera.

e Recopilar y actualizar periédicamente o segun se requiera, las cifras de exportaciones de Chile
hacia Uruguay y principales productos.

e Atender las demas funciones y tareas asignadas que le designe la encargada comercial.

Observaciones Las pasantias tendran una carga horaria total de 160 horas.
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